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PROGRAMA

Contenidos

PRESENTACION DE LA ACTIVIDAD: Expectativas y compromisos a asumir por ambas partes.
Presentacion de contenidos, metodologias y resultados esperados. Creacién de Empresa vs
Transferencia. Generacidn de alianzas estratégicas con potenciales clientes y actores del
ecosistema de negocios. Proceso Emprendedor.

ENCUENTRO I: Proceso y equipo emprendedor. Competencias Emprendedoras. Analisis del
ecosistema emprendedor y de negocios

Proceso Emprendedor: Identificacién de las etapas claves. Equipo Emprendedor: Andlisis de los
principales desafios y competencias emprendedoras. El desarrollo del negocio vs. el desarrollo del
equipo. Estudio de las condiciones de la industria /cadena de valor donde se desarrolla el
emprendimiento. Mapeo de Actores. Alianzas

ENCUENTRO lI: Identificacién de Oportunidades de Negocios

Desarrollo de clientes. Desarrollo de Productos. Validacién de productos y desarrollos tecnolégicos
con foco en el cliente. Desarrollo de habilidades — Innovacidn y Creatividad.

ENCUENTRO llI: Metodologias agiles para el disefio de proyectos innovadores. Design Thinking

Principales metodologias agiles como Lean Startup, enfocandose en su aplicacidon para la gestion
eficiente de proyectos innovadores. Se exploraran las etapas del Design Thinking (empatizar,
definir, idear, prototipar y testear), destacando su importancia para desarrollar productos y
servicios centrados en el usuario.

ENCUENTRO IV: Metodologias agiles para el diseiio de proyectos innovadores

Mapa de empatia del cliente. Modelo de negocios. Lean Canvas. Definicién del esquema de
modelo de negocios. Propuesta de valor. Trabajar con lienzo de propuesta de valor.

ENCUENTRO V: Desarrollo de Modelo de negocios

Lienzo de propuesta de valor. Completar el lienzo de modelo de negocios. Niveles de producto,
niveles de experiencia. Metodologia Scamper.
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ENCUENTRO VI: Desarrollo de Modelo de negocios

.
L

Relacion con el cliente. Canales de distribucion. Actividades Claves (Proceso) Recursos.

ENCUENTRO VII: Exposicion final de los proyectos.

Encuentro Fecha Modalidad Tema Docente

1 3/10/2024 presencial Presentacion de | Maria Eugenia
la actividad - | Libera
Proceso Y Equipo
Emprendedor. Juan Pablo
Analisis del Fratu'zzo
ecosisterna Valeria Vuoso
emprendedor vy
de negocios

2 10/10/2024 virtual Identificacién de | Maria Eugenia
Oportunidades Libera
de Negocios

3 17/10/2024 virtual Metodologias Gabriela
agiles para el | Rodriguez
disefio de [ Ciurd
proyectos
innovadores. Va?leria Vuoso
Design Thinking Eliana Lorenzo




&

SECRETARIA dr VINCULACION
¥ TRANSFERENCIA TECNOLOGICA

UNIVERSIDAD NACIONAL

de MAR DEL PLATA

1 .
e .
Incubadora ¢
DE EMPRESAS
24/10/2024 presencial Metodologias Gabriela
agiles para el | Rodriguez
disefio de | cCiurd
proyectos
innovadores Valeria Vuoso
31/10/2024 presencial Desarrollo de | Gabriela
Modelo de | Rodriguez
negocios Ciuré
Valeria Vuoso
7/11/2024 virtual Desarrollo de | Gabriela
Modelo de | Rodriguez
negocios Ciuré
Valeria Vuoso
Eliana Lorenzo
14/11/2024 presencial Exposicion final | Maria Eugenia
de los proyectos. Libera
Juan Pablo
Fratuzzo
Valeria Vuoso




